
      ion Services Relocat شركات خلال منتصدير العقار المصري 

 

  

 



تخطط الحكومة المصرية لتأسيس كيان متخصص في تصدير العقارات   ❖
إلى الأجانب، بهدف تعزيز الاستثمارات الأجنبية في القطاع العقاري 

يأتي ذلك ضمن استراتيجية أوسع لتسويق   .وجذب العملة الصعبة
المشروعات العقارية المصرية، مثل مشروع رأس الحكمة، في الأسواق 

 .الإقليمية والدولية

 

قترح إنشاء هيئة عليا لتصدير العقار تتبع مجلس الوزراء المصري،   ❖
ُ
ي

للعقار،   التصديري  والمجلس  المعنية،  الوزارات  عضويتها  في  تضم 
تهدف هذه الهيئة  .وغرفة التطوير العقاري، والمجلس المصري للعقار

إلى تفعيل منظومة تصدير العقار بشكل أوسع وتنسيق الجهود بين 
 .الجهات المختلفة

 
 التوسع الإقليمي والدول     ❖

من المتوقع أن يكون للكيان الجديد مكاتب إقليمية في دول الخليج   ❖
مكاتب في   إلى  بالإضافة  والسعودية،  الإمارات،  قطر،  العربي، مثل 

 :تهدف هذه المكاتب إلى .أوروبا وأمريكا الشمالية

 .تسويق المشروعات العقارية المصرية للمستثمرين الأجانب ❖



والإجراءات   ❖ الاستثمارية  الفرص  حول  دقيقة  معلومات  توفير 
 .القانونية

 .تسهيل عمليات الشراء والتحويلات المالية عبر القنوات الرسمية ❖

 التعاون مع القطاع الخاص       ❖

سيعتمد الكيان الجديد على شراكات مع شركات التسويق العقاري   ❖
لتقديم عروض   العقاريين،  المطورين  إلى  بالإضافة  والدولية،  المحلية 

كما سيتم تطوير منصات إلكترونية تتيح   .متكاملة للمستثمرين
تفصيلية   بيانات  وتوفير  العقارية  للمشروعات  افتراضية  جولات 

  للمستثمرين

 أهداف اقتصادية     ❖

إيرادات  ❖ إلى تحقيق  الكيان  المصرية من خلال هذا  الحكومة  تسعى 
ا من تصدير العقارات، مما    15إلى    10تتراوح بين  

ً
مليار دولار سنوي

النقد   من  الاحتياطي  وزيادة  الوطني  الاقتصاد  دعم  في  يساهم 
  الأجنبي

 الخلاصة     ❖

تصدير  ❖ في  متخصص  كيان  إنشاء  على  المصرية  الحكومة  تعمل 
العقارات للأجانب، مع خطط لافتتاح مكاتب إقليمية في دول الخليج  



في   .وأوروبا الأجنبية  الاستثمارات  تعزيز  إلى  الكيان  هذا  يهدف 
جاذبة   استثمارية  بيئة  وتوفير  المصري،  العقاري  القطاع 

 .للمستثمرين الدوليين

 

 ؟Relocation لماذا التعاون ضروري مع شركات
ح 

ّ
أن يتعاون الكيان المصري    وبشكل منطقي واستراتيجي   من المرج

مع  العقار  لتصدير  الدولية   المقترح  التوطين  إعادة   شركات 

(Relocation Services)  بجذب المرتبطة  الأهداف  ظل  في  خاصة   ،
مستثمرين أجانب، مقيمين، ومتقاعدين من الخارج لشراء عقارات  

 .في مصر

ي بيع وحدة فقط، بل
 :لأن تصدير العقار لا يعن 

ي )سكن، مدارس، إقامة، فتح   تسهيل انتقال الحياة بالكامل • ي الأجنن  للمشتر

)  .حساب بنكي

 .والهجرة والإقامة التعامل مع الإجراءات القانونية •

ي  تعزيز الثقة والراحة النفسية •
ي تقرر الاستقرار ف 

لدى المستثمر أو العائلة النر

 .مصر

 

 

 



 :أشكال التعاون المتوقعة •

 

 تفاصيل التعاون المجال
 .ترتيب تأشيرات طويلة الأجل، إقامة استثمارية، أو إقامة على عقار الإقامة والتأشيرات 

 .توفير خدمات البحث عن المدارس، الرعاية الصحية، الدعم الثقافي  الاستقرار الأسري 

 .تسجيل العقار باسم الأجنبي، استخراج الرقم القومي للأجانب التسجيل الرسمي 

 .للمستثمرين الذين يرغبون بفتح شركات أو مكاتب بمصر التوطين التجاري 

 .صيانة العقار، توصيل المرافق، اشتراك الإنترنت، خدمات ما بعد البيع الدعم بعد الشراء 

قبل  ما    خدمات 

 الوصول 
 توجيه وإعداد العملاء حول المناطق العقارية، الثقافة، المدارس، القوانين 

 الاستقبال من المطار، توفير الإقامة المؤقتة  خدمات الاستقبال

 .استخراج أوراق الإقامة، فتح حسابات بنكية، التسجيل المدرسي خدمات الاستقرار 

بعد   ما  خدمات 

 التوطين 
 .الدعم القانوني، الصيانة، الفواتير، خدمة العملاء، متابعة إدارة الأصول

 .تقديم تقارير تقييم معتمدة للقيمة السوقية أو الاستثمارية للعقار خدمات التقييم 

 إدارة شاملة للعقار )تأجير، صيانة، تحصيل، تقارير دورية(  إدارة الأصول العقارية 

الصيانة  خدمات 
 الفنية 

 تنظيم أعمال الصيانة، الإشراف على المقاولين، وإدارة خدمات ما بعد البيع 

التسجيل   خدمات 

)الشهر    العقاري 

 العقاري( 

ومتابعة   العقود،  مراجعة  للعقار،  الرسمي  التسجيل  إجراءات  إنهاء 

 الإجراءات أمام الجهات الحكومية 

 

 



 :لفوائد المتبادلةا  .4  

 الفائدة  الطرف 
، زيادة المبيعات الدولية  الكيان المصري للعقار ي  تحسي   التجربة للمستثمر الأجنن 
كة إعادة التوطي     الحصول على قاعدة عملاء جدد من المستثمرين الأجانب  شر

ي  ي مصر  المستثمر/المشتر
 ضمان استقرار شي    ع وآمن ومري    ح ف 

 

 :الأسواق المستهدفة5   .

 دول الخليج )الإمارات، السعودية، قطر(  •

 الجاليات المصرية بالخارج •

ا، فرنسا( •  الأسواق الأوروبية )ألمانيا، إنجلتر

 المتقاعدون الأجانب الباحثون عن عقارات دافئة بأسعار تنافسية •

 

 :آلية التعاون .6

 .توقيع اتفاقية تعاون رسمي بي   الطرفي    •

 .ربط أنظمة تسويق العقارات بالخدمات التوطينية •

كة • ونية مشتر  .توفت  منصات إلكتر

كة بالخارج •  .تنظيم جولات ترويجية/معارض مشتر

 
 

 

 



 

 :الجدول الزمني المقترح   -7

  المرحلة  المدة الزمنية   

  إعداد مذكرة التفاهم أسبوعان  

  توقيع العقود نهاية الشهر الأول  

ي   
  إطلاق الحملة التسويقية  بداية الشهر الثان 

  تقديم أولى خدمات التوطي    الشهر الثالث  

 

 

 :الختام .8  

ي  
إن هذا التعاون يعزز من قدرة مصر على التحول إلى مركز إقليمي وعالمي ف 

ي   الأجنن  المستثمر  متطلبات  تراعي  خدمات  تقديم  عت   العقار،  تصدير 

اتيجية نحو الاستدامة   وتواكب التجارب الدولية الناجحة، ويمثل خطوة استر

 .الاقتصادية وجذب العملة الصعبة

 

 : معد من قبل

 /  اده التوطينخدمات اع|  أصولاداره  |الأصولكومفورت لتقييم ] 

 تصدير العقار /  داريهاستشارات ا
 :بيانات الاتصال بشركة كومفورت لتقييم الأصول     •



 كومفورت لتقييم الأصول  •

 استشارات عقارية ومالية معتمدة 

 مصر  –القاهرة     

   khaled@comfort360.net   :البريد الإلكتروني         

 7375 140 0100 2+الهاتف:    

  :netwww.comfort.360الموقع الإلكتروني   

 تصدير_العقار #

 عقار_مصر #

_مصر # ي
 الاستثمار_ف 

 إعادة_توطي   #

 خدمات_الأجانب #

 عقارات_الساحل_الشمالىي #

 رأس_الحكمة#

 الاستثمار_العقاري #

_لتصدير_العقار # ي
 الكيان_الوطن 

 مصر_ترحب_بكم #

 عقار_للاجانب #

_مصر#  امتلك_ف 

mailto:khaled@comfort360.net


بي   #  خدمات_المغتر

 قيم_عقارك#

#EgyptRealEstate 

#ExportingRealEstate 

#RelocationServices 

#InvestInEgypt 

#NorthCoastEgypt 

#RasElHekma 

#OwnInEgypt 

#GlobalProperty 

#ExpatServices 

#InternationalRealEstate 

#AssetManagement 

#PropertyValuation 

#RelocateToEgypt 

#RealEstateMarketing 

#GoldenVisaEgypt 

 ---------------------- 



 


